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Produzione e mercato della frutta in guscio in Italia e all’estero: la situazione del Noce e Nocciolo

LA SITUAZIONE DEL NOCE: 

LO SCENARIO PRODUTTIVO E 

COMMERCIALE



NOCI: IL MERCATO INTERNAZIONALE

Fonti: Un Comtrade/INC

EXPORT
MEDIA 2016/2018
CON GUSCIO:  350.000 ton.
SGUSCIATE:  280.000 ton.

TOTALE (equiv. con guscio):
 1.000.000 ton.

PRODUZIONE
 2.000.000 ton.

EXPORT SHARE



ITALIA: IMPORTAZIONI DI NOCI

Fonti: Istat
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ITALIA: PREZZI DI IMPORTAZIONE
DELLE NOCI PER PAESE

Fonti: Istat
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ITALIA:
PREZZI MEDI ALLA PRODUZIONE

Fonti: Ismea
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VENDITA DIRETTA IN AZIENDA:
5-6 EURO/KG



ANALISI
ECONOMICO-FINANZIARIA 
DELLA COLTIVAZIONE DEL 

NOCE IN ITALIA
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CASI DI STUDIO

Provincia Treviso Rovigo Bologna Forlì-Cesena Napoli

Tipologia di prodotto Integrato Integrato Integrato Biologico Integrato

Cultivar Lara Lara Chandler Chandler Chandler

Durata impianto (anni) 30 30 30 30 30

Fase allevamento * (anni) 6 5 5 5 5

Densità (pt/ha) 285/408 ** 408 238 286 286

Potatura Meccanizzata Meccanizzata Meccanizzata Meccanizzata Manuale

Raccolta Meccanizzata Meccanizzata Meccanizzata Meccanizzata Meccanizzata

Produzione media *** (t/ha) 4,5 4,0 4,0 4,3 4,5

Carico di lavoro **** (ore/ha) 40-45 50-55 55-60 60-65 130-135

* intesa dal punto di vista economico, cioè fino al momento in cui i ricavi dell'anno superano i costi del medesimo anno

** dati mediati per le due densità di impianto

*** in anno standard della fase di piena produzione

**** solo fase di campagna



ANALISI ECONOMICA: definizioni delle voci di 
spesa componenti il costo totale di produzione

➢ COSTO PRIMO DI COLTIVAZIONE

➢ COSTI INDIRETTI DI STRUTTURA

✓ Materie prime

✓ Manodopera salariata

✓ Servizi esterni

✓Assicurazione prodotto

✓ Quota annua di ammortamento impianto frutticolo

✓ Manutenzione capitale fondiario

✓ Manutenzione, Ammortamento, Assicurazione dei capitali fissi

✓ Tributi e spese generali amministrative

➢ COSTI FIGURATIVI
✓ Direzione

✓ Interessi passivi (impianto, macchine, cap. di anticipazione

✓ Prezzo d’uso del capitale fondiario



ANALISI ECONOMICO-FINANZIARIA: 
METODOLOGIA 

Life Cost Cycle Analysis (LCCA)

Analisi dei flussi annui di Ricavi e Costi  basata 
sulle rese medie ipotizzate e su un range di 

prezzo fra 2,50 e 3,00 Euro/Kg 
Discount Rate: 3%

2% Market discount rate + 1% Risk Premium

Indici Finanziari:
▪ Valore Attuale Netto (VAN)

▪ Saggio di Rendimento Interno (SRI)
▪ Payback Period (TRC)
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RICAVI COSTI



COSTO MEDIO ANNUO DI PRODUZIONE
(FASE DI CAMPAGNA – EURO/HA)
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RIPARTO DEI COSTI DELLA FASE DI CAMPAGNA
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COSTO COMPLESSIVO DI PRODUZIONE
(INCLUSO LAVORAZIONE ED ESSICCAZIONE)
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VALORE ATTUALE NETTO IN FUNZIONE
DEL PREZZO ALLA PRODUZIONE
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VALORI SOGLIA



-5

0

5

10

15

20

25

2,5 3,0 3,5 4,0 4,5 5,0

%

Euro/Kg

Treviso Rovigo Bologna Forlì-Cesena Napoli

SAGGIO DI RENDIMENTO INTERNO IN FUNZIONE 
DEL PREZZO ALLA PRODUZIONE



PAYBACK PERIOD IN FUNZIONE DEL
PREZZO ALLA PRODUZIONE

Prezzo alla produzione (Euro/Kg) Treviso Rovigo Bologna Forlì-Cesena Napoli

2,50 - 22-23 21-22 - -

2,75 20-22 14-15 15-16 - -

3,00 16-17 12-13 12-13 - -

3,25 14-15 11-12 11-12 24-25 18-19

3,50 13 10 11 19 15

3,75 12-13 9-10 10-11 15-16 13-14

4,00 12 9 10 14 12

4,25 11 9 9 12 11

4,50 11 8 9 11 10

4,75 10 8 9 11 10

5,00 10 8 8 10 9

TEMPO MINIMO DI RITORNO DEL CAPITALE INVESTITO:
8-9 ANNI



FLUSSI ATTUALIZZATI IN FUNZIONE DEL
PREZZO ALLA PRODUZIONE (MEDIA 5 CASI)
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CONSIDERAZIONI 
CONCLUSIVE
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CONSIDERAZIONI CONCLUSIVE: L’ATTUALITA’

✓RENDIMENTI FINANZIARI DEL 5-10% SOPRA I 3 EURO/KG E DEL 
15-20% CON 4 EURO/KG

✓SCENARIO ECONOMICO-FINANZIARIO CHIARAMENTE 
POSITIVO

✓ VALORE ATTUALE NETTO DI 50-100.000 EURO/HA, GIA’ A 
PARTIRE DA UN PREZZO DI 4 EURO/KG 

✓LENTO RECUPERO DEI CAPITALI INVESTITI, PROBLEMA 
COMUNE A MOLTE SPECIE DI FRUTTA SECCA

✓COLTURA ALTAMENTE MECCANIZZATA >> INVESTIMENTI 
ELEVATI PER OTTIMIZZARE L’IMPIEGO DELLE MACCHINE

✓A FINE CICLO PRODUTTIVO ALTI COSTI DI ABBATTIMENTO E 
SMALTIMENTO IMPIANTO



CONSIDERAZIONI CONCLUSIVE: IL FUTURO

✓ATTENZIONE AI RISCHI DOVUTI AL PREVEDIBILE INCREMENTO 
DELL’OFFERTA, ANCHE SE LA QUOTA DA ERODERE AL 
PRODOTTO DI IMPORTAZIONE E’ MOLTO RILEVANTE

✓ SOSTENERE L’AUMENTO DI OFFERTA PENSANDO ANCHE A 
FORME DISTRIBUTIVE «ORGANIZZATE» ALTERNATIVE AI 
CANALI MASSIVI (GDO)

✓PREZZI PIU’ BASSI SUI MERCATI INTERNAZIONALI

✓NECESSARIA LA «DIFESA» DEL PRODOTTO DI ORIGINE 
NAZIONALE TRAMITE OPPORTUNE AZIONI DI PROMOZIONE 
(CONSORZIO DI VALORIZZAZIONE).

✓PAROLE D’ORDINE: QUALITA’ E TRACCIABILITA’



GRAZIE PER 

L’ATTENZIONE
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