
 
 
 

 

CONSULENZA E IMPRENDITORI 

 
Dall’esperienza della mis 2 PSR 14-20  

indicazioni per il nuovo ciclo nel CSR 23-27 

 

 



Misura fondamentale per aiutare l’impresa ad avviare dei 

processi di cambiamento e ammodernamento necessari 

da un lato per il superamento di specifiche criticità e 

dall’altro utili allo sviluppo di nuove opportunità 
 

 



Le imprese agricole aderenti hanno potuto migliorare la 

propria competitività contribuendo al raggiungimento di un più 

elevato livello qualitativo indispensabile per conformarsi alle 

caratteristiche di un’agricoltura moderna 

 

L’attività di consulenza si è orientata al miglioramento 

dell’organizzazione e delle condizioni di lavoro nel campo 

della sicurezza, all’analisi dal punto di vista economico e di 

gestione aziendale 

 

Si è indirizzato l’imprenditore alla valutazione delle possibilità 

offerte dall’implementazione di sistemi di “Precision farming” 

per imprese agricole attraverso l’uso di sistemi tecnologici 

specializzati. 



 
FABBISOGNI 

 

- Ambito agronomico 

- Ambito agroambientale (efficienza e uso sostenibile risorse p. es. acqua e nutrienti) 

- Innovazione tecnologica (es. agricoltura di precisione, digitalizzazione - Sistemi a supporto delle 

decisioni, Agricoltura 4.0) 

- Difesa integrata (lotta biologica, riduzione uso fitofarmaci) 

 

- Problematiche sanitarie 

- Benessere animale 

- Alimentazione 

- Miglioramento genetico e resilienza all’ambiente di allevamento 

- Sostenibilità ambientale 

- Supporto alle nuove tecnologie (es. robot di mungitura, allevamento di precisione) 

- consulenza in ambito economico  

 

- Analisi del rischio, analisi del bilancio, supporto alle aziende su aspetti economici, contabile-

amministrativo e accesso a fondi della Comunità Europea 

- Attività di consulenza per progetti di sviluppo (es. agriturismo, vendita diretta, commercializzazione, 

attività connesse, ecc.) 

 

 



 
- Gestire con efficacia le relazioni che il consulente agricolo sviluppa 

nel corso del suo lavoro in particolare nei rapporti con il 

l’imprenditore agricolo per andare oltre l’intervento tecnico, al fine 

di capire ulteriori bisogni, eventuali problematiche non dette 

 

- Ottenere il suo parere in merito alla soluzione e che 

consapevolezza può avere dell’investimento di tempo, risorse e 

attenzione che gli sono richieste per ottenere i risultati attesi 

 

Per arrivare a questo serve guadagnarsene la fiducia, sapendo  

ascoltare, utilizzare il giusto linguaggio, valorizzarne i contributi e 

guidarlo al compimento delle varie fasi all’interno del progetto  
 



Semplificare le procedure di visita, magari riducendo alcuni output o 

rendendoli più agevoli 

 

E’ necessario che gli applicativi siano implementati con nuove funzionalità 

che migliorino il monitoraggio, quali report e warning 

 

Favorire la conoscenza di quanto viene svolto nelle altre Regioni d’Italia e 

negli altri Paesi della UE 

 



GRAZIE  

PER 

 L’INNOVAZIONE ! 
 
 


